
建行吕梁分行

开展联合检查，确保金库安全运营
为强化金库管理，确保安全生产，实现

安全、规范、高效的管理目标，近日，建行吕

梁分行组织营运管理部及安全保卫部主要

负责人对分行金库开展了业务安全生产大

检查。

一是对金库消防安防检查。对守库

室、金库库区、清分间等作业区域的监控设

施、“110”报警联防设施、布防、撤防、门禁

系统等安防设施配置情况进行检查，对

110报警、IP对讲、库区内的震动报警装置

进行了测试；检查防盗门、双控门是否符合

安全要求；同时检查灭火器、应急灯、配电

线路、照明灯、UPS等消防照明设施是否配

置并正常使用，确保对各项安全隐患进行

全面系统的排查。检查过程中，该行领导

对金库的精细化管理及火灾、大雨等恶劣

天气的预防和应对演练提出建议和要求。

二是金库实物检查。对现金库、贵金

属库、代理贵金属库以及单证库内现金及

黄金实物进行全面查库，核对账、簿、实、是

否一致，确保不存在风险隐患。

三是金库制度执行情况检查。对金库

岗位设置、人员分工、金库作业操作过程中

制度执行情况，管库员“五同”执行情况、金

库环境卫生等进行了检查。要求金库人员

严格执行相关制度，确保不出现任何现金

实物安全隐患。

建行吕梁久安路支行

积极做好冰雪天气安全管理工作
近日，气温急剧下降，冰雪天气成为常

态，为确保冬季运行安全，建行吕梁久安路

支行积极做好冰雪天气安全管理工作。

一是密切关注气象预报、预警信息，及

时启动极端天气应急处置预案，做好应急

准备，确保一旦发生险情，快速规范处置。

二是在冰雪天气及时清理门前和台阶

积雪或薄冰，及时摆放防滑警示牌和在门

口铺设防滑垫，提示客户及员工缓步慢行。

三是对广告牌、灯箱、门楣等户外物品

进行检查和加固,防止因大风导致高空坠

物,伤及人员、车辆。

四是加强有车员工在冰雪天气安全行

驶的教育,尽量减少车辆出行，避免员工行

路滑跌受伤和其他交通事故发生。

五是严格落实消防安全责任,及时清

理杂物,严禁违规使用大功率电器，注意用

电、用火安全。

建行吕梁离石支行

开展“我爱我家”环境卫生整治活动
为进一步改善网点卫生环境，树立整

洁、文明、优质的对外服务形象，建行吕梁

离石支行班后开展了“我爱我家”卫生大扫

除活动，重点对地面、墙面、门窗、玻璃、电

脑终端、打印机、文件柜、储藏室、卫生间等

部位开展集中清洁，做到“四净四无 ”即地

面净、桌面净、墙面净、门面净；无灰尘、无

纸屑、无杂物、无异味。

该行负责人号召全体员工要高度重

视卫生环境整治工作，一方面建立以“网

点负责人”为总负责的创卫工作机制，并

划分“卫生责任田”，包干到人，要求员工

每天坚持打扫，一日一清，真正做到任务

落实到位；另一方面网点建立卫生管理

制度，狠抓工作落实，加强日常环境监测

和评比，并明确卫生指标纳入绩效考核

范畴。

建行吕梁离石支行全体员工干得热火

朝天，劳动结束后网点窗明几净，物品摆放

井然有序，整体环境焕然一新，大家纷纷表

示看到良好的劳动成果非常有成就感，团

队力量无穷，每人一小步，团队一大步，进

一步强化了该行员工的“我爱我家”主人翁

意识。

建行吕梁柳林支行

组织开展消防大演练
近日，建行吕梁柳林支行在支行大楼

里组织开展消防演练活动。

首先，带领全体员工在三楼会议室

观看救灾视频。紧接着，大堂经理带领

大家学习消防演练方案，明确演练流程，

学习消防基本知识，并讲解了该行现有

逃生通道以及办公楼起火后逃生的办

法，安排大家进行消防通道逃生演练。

随后在支行后院进行灭火器实操灭火演

练，由手持灭火器员工对灭火器每一步

使用流程进行讲解，随后完成对火源的

扑灭。

此次消防演练以实际办公场所安全

通道为出口进行预演，以灭火器实操为

案例进行学习，确保安全知识的学习真

正应用到实践中去，极大提高了该行员

工面对火情的应急能力，为员工安全提

供重要保障。

建行吕梁分行营业部

持续精耕细作代工客群
建行吕梁分行营业部历来高度重视代

发工资业务，支行领导多次走访代工单位，

宣传建行的建易贷、快贷产品、建行生活特

惠权益以及代工客群专属服务，得到了各

单位领导的高度好评和大力支持，通过走

进代工单位为客户提供全面、集中、高效和

精准的金融服务。

该行成立了代工外拓营销团队，制定

了外拓营销方案，提前对外拓营销工作进

行了细致的布置安排。营业部外拓团队带

着龙易行设备上门给各代工单位职工现场

办理公务卡、信用卡、建易贷、养老金账户

预约等业务，便捷高效的服务、优选的产品

和特惠权益触达得到了代工客群的认可。

建行吕梁分行营业部会以此次为契

机，打造营业部代工服务日品牌，持续加大

日常产品及权益活动触达力度，提升代工

客户在该行的资金留存率，进一步提升客

户黏性，夯实客户基础，打造客户消费结

算、投资理财、融资业务主关系银行，以高

标准服务助力高质量发展。

建行吕梁石楼支行

成功协助客户追回盗刷资金
近日，建行吕梁石楼支行大厅来了一

位 50 岁左右的客户，称其昨晚接到一诈

骗电话让其微信绑定账户，否则账户将有

被扣费的风险，客户听后比较紧张，按照

电话要求下载软件并泄露了客户信息。

随后诈骗分子将客户在我行的信用卡进

行了两笔网络支付合计金额约 4 万元。

次日客户感到异常到公安部门报案并到

网点核实。

网点负责人知道此事后，第一时间协

助客户对信用卡进行挂失，同时修改了手

机银行密码。协助客户查询到被盗刷的网

络支付为苹果官网消费，及时协助客户拨

打苹果官方客服电话，客服根据订单金额

查询到相关交易并进行了后续处理。第二

天客户又到网点对工作人员表示感谢，告

知我行工作人员款项已成功追回并拨打我

行客服热线进行了表扬和感谢。

在今后的工作中，建行吕梁石楼支行

将继续做好反赌反诈工作，为和谐、稳定、

健康的金融环境贡献积极力量。
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吕梁市老促会与延安市老促会、延安职业技术学院

积极响应国家号召，承担航海教育的辐射带动作用，助

力精准扶贫工作的开展。为此决定开办机工、水手培训

班，特发布招生简章：

一、招生专业及课程
1.招生专业：机工、水手

2.培训课程：基本安全培训、精通救生艇筏和救助艇

培训、保安意识培训、负有指定保安职责船员培训、水手/
机工适任培训。

3.招生对象：

(1)初中以上文凭；

(2)有一定的英语基础；

(3)年满 18—35周岁，限男性；

(4)符合海船船员健康证体检标准。

4.学员培训后择优推荐就业。

二、报名培训时间和收费标准
1、报名时间：2024年 2月 28日-3月 8日报名，3月

9日报到，3月 11日正式开始培训，总时长约 4个月，预

计于 7月中旬结束。

2、收费标准:5800元/人（困难学员市老促会给予适

当补助）

三、学院地址及咨询电话
地址：陕西省延安市枣园路 555号延安职业技术学

院航运工程系(14号教学楼 B402)
交通：火车站乘 13路公交车在延安职业技术学院

站下车。

咨询电话：吴老师 15891012877（延安职业技术学院）

报名地点：吕梁宾馆北楼 416
联 系 人：王瑞红 15582768313（吕梁市老促会）

欢迎广大有志于投身蓝海事业的青年来美丽的

西部海员培养基地，参加机工、水手培训，实现你的航

海梦。

学院目标：“培训一个，合格一个，就业一个，致富
一家，带动一片”，欢迎报考！

延安职业技术学院航运工程系
机工、水手培训班招生简章

拍 卖 公 告
受委托,我公司定于 2024年 03月 09日 9时 30分在

中拍平台（https://paimai.caa123.org.cn/）以网络竞价的方

式公开拍卖下列标的：

一、标的名称：吕梁电视台与中国银行巷 1 间门面

房两年租赁权。起拍价：33400元

二、展示时间：公告之日起

三、展示地点：山西省吕梁市离石区滨河北西路吕

梁电视台与中国银行巷

四、报名时间：2024年 03月 07日-08日

五、公司地址：山西省吕梁市孝义市梧桐镇经济开

发区

六、竞买登记手续：

1、请在中拍平台上完成注册登记报名；在规定时间

内缴纳竞买保证金，提交资料，签订《竞买协议》。

2、拍卖保证金：5000元（竞买不成者，拍卖会后 5个

工作日内无息退还），资料费 200元（现金收取不退还）；

3、保证金缴纳：

户 名：山西中兴拍卖有限公司

账 号：5571 0301 0300 0000 87960
开户行：山西孝义农村商业银行股份有限公司

4、保证金截止时 2024年 03月 08日 18时。

咨询电话(微信同号)：15388580199
山西中兴拍卖有限公司

二〇二四年三月二日

首季“开门红”活动开展以来，交城农商银行上下一心、

抓住机遇、全员协力、各项业务开展得红红火火，各部室、网

点、事业部在双节假期过后，立即恢复工作状态，以热辣滚

烫的服务热情，求真务实的工作态度，誓夺首季“开门红”。

工作激情热

双节过后，该行内训督导团队围绕目标抓督导，对照

时限抓进度，依次对辖内各网点、事业部首季任务目标开

展过程管控督导并提供业务支持和帮助，围绕目标任务

蹚出“新路子”，直面营销难点开出“药方子”，聚焦主业主

责提出“金点子”，认真分析当前发展形势，对照任务目标

和时限寻找差距，制定切实可行的办法措施并高效执行，

做到了“目标任务化、任务责任化、责任时限化”，同时，每

日在群内进行考核通报及进度反馈，并总结当日营销经

验。持续提升各网点、事业部管理效能，构建上下联动、

步调一致、齐抓共管的工作格局，确保各项工作落实更有

高度、更有温度、更有力度。

移动服务辣

交城农商银行移动展业平台的全面上线运行，打破了

传统银行服务的思维方式，通过上门服务，真正实现了业务

全覆盖，老百姓足不出户就能办理业务。各网点工作人员

抓住此次机会，携带移动展业平台深入农户、商户、社区及

企业，面对面了解客户详情，分析客户特点，挖掘客户金融

需求，并为有贷款需求的客户进行现场评级授信。2月份以

来，各网点利用移动展业上门服务 200余次，办理客户信息

修改、银行卡发卡、密码重置等各类业务 229 笔，全面优化

客户体验，持续提升服务质效，为客户提供高效、便捷、安全

的金融服务，真正把暖心、贴心的金融服务送到百姓身边。

综合营销滚烫

为切实提高“问需于民 送贷上门”营销质效，全体营

销人员走出办公室、走出营业厅，携带各类金融产品宣传

单页，深入周边商户、社区等，对存款、贷款、理财、社保卡

等进行全产品营销。他们深入企业，详细了解企业的生

产经营状况和发展过程中遇到问题，主动帮助企业解决

融资难融资贵等问题；他们与商户开展深入交流，了解商

户的经营状况和经营过程中存在的难点痛点，针对性推

荐存款理财产品、“晋享 E付”收款码、“晋享贷”等相关产

品，切实帮助商户解决相关金融问题。他们进入农户家

中，了解农户们的生活状况和家庭收入情况，向他们推荐

短期存款、“随心贷”等产品，免费帮助他们更换第三代社

保卡，让他们足不出户享受到政策的红利。在此期间，积

极向群众普及反诈防骗金融知识，主动引导不会使用电

子产品的老年客户前往就近网点获取相关金融服务。

年初，该行总计发放社保卡 2001 张，各项存款新增

2.01亿元，实体贷款投放新增 3.48亿元，各项任务实现首

季“开门红”。 （ 张健嘉）

交城农商银行

热辣滚烫开新局 全力以赴“开门红”！


