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有这样一位党员，她兢兢业业，任劳任

怨，一年中大部分时间都扑在工作上，她手持

挎包，见人就笑，用真诚的服务赢得客户信

赖。她就是石楼县农村信用合作联社月亮湾

信用社负责人张瑞玲。

清晨，张瑞玲骑着摩托，挎着蓝色手提

袋，开始了她充实的一天。从家到单位的路

上，有一条商业街，尽管只有短短的一公里，

可她有时会用时 15 分钟，甚至更长。一天晚

上，一位商户打电话说他们的“晋享 E付”收款

码出现了故障，一大早她就出发，前往商店处

理。

“信用社服务就是好，只要我们商户一有

什么问题，人家马上就来解决，而且很方便快

捷，真是我们老百姓身边的‘百姓银行’，很给

力，特别棒！”在给商户处理好收款码后，商户

陈淑香满意地说道。随后她便赶赴单位，带

领员工清理卫生，安排本日工作，这已成为她

每天的必修课。

“不把工作做好，就愧对我的职责和岗

位。”这是张瑞玲一直以来的工作信条。从

2007年参加农信工作以来，她先后从事会计、

业务经理、网点主任等多个岗位，是一名优秀

的业务骨干。无论从事哪个岗位，都尽职尽

责、尽力贡献，在她的带动和鼓舞下，全体员

工团结向上，担当作为，将一腔热情融入到日

常工作中，各项业务突飞猛进。截至 2023年 8
月底，存款较年初净增 7600 万元，同比增加

3000万元；贷款较年初净增 512万元；“晋享 E
付”营销 198户。

人 生 没 有 白 走 的 路 ，走 的 每 一 步 都 算

数。张瑞玲的贴心服务，大家看在眼里，记在

心里。在工作中，她凡事都以身作则、带头实

干，辖区内有多少商户、每户商户在信用社有

什么业务都刻在了她的脑海里。空暇时间，

她与同事们一起走街串巷、拜访商户，有效整

合各种资源，深入开展外拓营销、网格入户，

增强客户黏性，通过上门收款、调换零钞、兑

换残币等服务，拉近与客户关系，赢得了客户

的认可，逐渐形成了月亮湾信用社“服务态度

好，业务办理快”的好口碑。

“张主任在这一片商户中，是非常被认

可的，她不只是给我们提供兑换零钱、兑换

残损币服务，对于我们有时资金周转困难，

还及时给我们提供信贷支持，真的非常感谢

她。”商户李建明说话的同时还给张瑞玲竖

起了大拇指。

博观而约取，厚积而薄发。多年的工作

历练，成就了张瑞玲自信、干练、稳健的工作

作风，她始终秉持“诚心、用心、全心、专心、

贴心”的服务理念，打造“五心服务”金字招

牌；她时刻牢记自己党员身份，用出色的工

作业绩和真诚的服务诠释了一名优秀共产

党员的表率作用。并多次荣获先进个人、十

佳客户经理、业务营销能手、职业道德模范

等荣誉称号。

最美的风景永远在前方，追梦者的脚步

永远不会停歇。张瑞玲将继续与同事们奋斗

在基层一线，用汗水浇灌收获，以实干笃定前

行，在平凡岗位上实现不平凡的人生。

茅台味的咖啡，你喝了吗？近期，

贵州茅台和瑞幸咖啡联名出品的“酱

香拿铁”成为爆款产品。这对意想不

到的组合上线当天销售额便破亿元，

刷新了咖啡品牌方的单品销售纪录。

虽然好喝与否众说纷纭，但网络话题

量和销售的火爆程度确实是一骑绝

尘，跨界营销的合作双方都赚足了眼

球。这种看似不搭界的联名营销，亦

能给苦于探索如何“出圈”的“土特产”

带来新灵感。

客观来看，我国农产品营销和品牌

建设还处于初级阶段，面临不少痛点难

点。从消费端看，对农产品的关注重点

已经由“有没有”“够不够”向“好不好”

“优不优”转变，多样化、个性化、品质化

的消费需求让农产品营销面临新挑

战。而从供给端看，虽然我国农产品品

类繁多、供给充足，但品质不稳定、外观

口感差异大，整体标准化程度有待提

升。当前农业品牌发展“小散弱”现状

依旧存在，市场竞争日益激烈，许多已

经在区域内小有名气的“土特产”，要想

破圈突围，实现优质优价，并非易事。

茅台味咖啡乍听起来离农产品有些

距离，但仔细想想，饮品与农产品的关系

并不远。初级农产品是食品饮料等快消

品的原料，经过农副产品加工后，变成直

接面向消费者的商品。此外，这种创新

型跨界营销方式也是产品营销领域的通

用方法，可供农业品牌学习借鉴。

事实上，小众“土特产”借跨界营

销走红的例子并不鲜见。比如这两

年，以油柑、黄皮、“鸭屎香”茶叶为代表

的“土特产”在新茶饮上的创新应用，

创造出“霸气玉油柑”“黄皮仙露”“鸭屎

香柠檬茶”等一个又一个爆款。将原

料茶叶、水果特色品种和优质产地作

为产品卖点，日益成为新茶饮品牌获

取消费者关注的妙招。“‘土特产’+茶

饮”的跨界让饮品自然新鲜、风味地道

的特点更加突出，客观上带动了一批

小众茶叶和水果“出圈”，为上游供应

商、种植户创造了可观的产业价值，提

升了原料产区的知名度、美誉度。

当前，新饮品赛道“厮杀”不停，作

为“宝藏”原料，“土特产”的潜力还待进

一步开发。总结经验，“土特产”要想

闪耀“出圈”，首先需要选择适合跨界

的对象和方式。一方面，成功跨界要

做到创新思维、打破框架、制造惊喜

感。每一个成功跨界的现象级产品，

都能把原本不相干的商品和用户拉进

同一个圈子，正如“茅台+咖啡”之所以

能收获超高人气的话题讨论热度，就

是源于让消费者意想不到的品牌组

合。而对“土特产”来说，要破圈就不

能只关注地里的事，更要重视不同消

费者的痛点、痒点、爽点，发掘拓展本

地“土特产”与外地消费者的供需接

口，借助跨界力量实现“破圈突围”。

另一方面，成功的跨界是双方互补

和各取所需。还是拿这次“茅台+咖啡”

的成功营销来说，茅台想吸引瑞幸的用

户群体，瑞幸则相中了茅台的“高端

感”。正所谓“年轻人的第一口茅台，中

年人的第一杯瑞幸”，一次跨界联名便

打通了两个本不相干的用户群体。具

体到“土特产”的跨界营销，合作品牌应

能发挥出“土特产”乡土味浓、品质优秀、

亲民度高和口碑良好的先天禀赋，且具

备帮助“土特产”破圈的渠道和营销能

力，把“土特产”自带的“新奇特”属性转

化为产品差异化的武器，创造出不同寻

常的口感和消费体验。

不能忽视的是，营销带来的流量要

想接得住、可持续，还得修炼好产品内

功。对“土特产”而言，稳定的品质是其

进行大规模市场营销的根基，跨界营销

更是对双方商品的品质提出了更高要

求，毕竟品牌双方一旦捆绑，好坏都能被

同时放大。“酱香拿铁”卖爆全国的基础，

也是因为茅台和瑞幸都拥有大规模标准

化量产的实力。“每次吃都一样好吃”的

背后，是品质高度可控。“土特产”要突围

扩圈，除了学营销，还得完善标准化生

产、高效率物流等跨界营销的支撑体

系，对整个供应链、产业链提质升级。

此外，“土特产”跨界营销还需格

外珍视口碑。“土特产”蕴含着丰富的

乡味、乡思、乡情，能使人望得见山、看

得见水、记得住乡愁，其积累的良好口

碑和亲民属性来之不易，不可随意透

支。如果只注重短期营销带来的收

益，而忽视中长期的质量管控，怕是迟

早会自砸招牌，甚至被消费者抛弃。

“土特产”营销任重道远，让更多

“土特产”闪耀“出圈”，才能推动农产品

向价值链中高端跃升，使广大农民分

享品牌溢价带来的收益。跨界营销只

是“土特产”“出圈”的一种方式，未来还

要继续深挖“土特产”蕴涵的传统农耕

文化精髓，培养“‘土特产’商业思维”，

释放农业品牌的创新想象力和市场潜

力。可加强“土特产”与现代元素、数

字技术的深度融合，准确洞察消费者

需求，在技术、业态和场景创新上下功

夫，让越来越多的“土特产”能登上营

销舞台的“C位”，在更加广阔的市场搏

击中寻找更多可能。 据《农民日报》

加快推动高质量发展，柳林县广大农村正

在牢牢抓住地域特色，努力让土、特、优农产品

变成黄土地上的“摇钱树”。

柳林县注重挖掘“特别特”“好中优”“独一

份”特色资源，唤醒沉睡的“土字号”，按照“一乡

一特一园区、一村一品一基地”的发展思路，因

地制宜实施“定制产业项目”。

旱地辣椒产业发展迅猛，万亩旱地辣椒生

机勃勃，投资 400 万元的标准化辣椒加工厂建

设提上了日程。木耳产业新建的 200座标准化

木耳大棚熠熠生辉，留誉镇刘家圪 村、庄上镇

胶泥垄村 75棚 152万棒木耳生产基地，引进年

产 1000万棒菌棒项目，起步“菜篮子”新产业。

贾家垣乡曹家沟村发展扫帚草种植 270
亩，产量可达 14万株，产值超过 80万元，村民人

均年收入从 2000多元增加到 5000多元。高家

沟盛荣种养场、三交红灵芝万只湖羊场和宋家

垣千只湖羊场等养殖场规模越来越大，实力越

来越强。

留誉镇高村白三平，被当地农户称为“牛司

令”。然而，几年前白三平还是贫困户。经过几

年努力，白三平从最初的 7 头牛发展为现在的

100 多头牛，办起柳林县欣农畜牧专业养殖合

作社，一举摘掉贫困“帽子”，成为全村“首富”。

白三平还主动当起带动村民致富的“引路

人”。他为 14户脱贫户担保小额信贷 58万元，帮

助他们发展养牛产业，将十余户农户的产业资金

吸纳进自己的养殖场，给予每年 3000元的入股

分红。目前，白三平新建的肉牛屠宰、加工车间

也建设完成，逐步从单一养殖向深加工发展。

如今柳林县特色产业发展势头喜人。目前，全县申报新建、改

扩建肉牛养殖户 15户，新增肉牛 2000头。留誉欣农、贾家垣王家

岭、成家庄嘉煜 3个牛场建设进度迅速。选取适合县内种植的中

药材品种，大力发展中药材产业，目前已完成中药材种植 8000
亩。柳林县刘家焉头村红润中药公司采取“公司+基地+订单”的

模式，发展道地中药材柴胡、远志、黄芪、连翘等 2000亩。

诸多新兴产业已然成为了柳林农业高质高效发展的“金名片”。

张瑞玲：以行动践行初心 用奋斗书写芳华

□ 本报记者 白凯冰 通讯员 郑东慧

茅台+咖啡，“土特产”也可以来一杯
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□ 本报记者 梁瑜
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吕梁山上秋实美，王营庄里稻花香。

时下，位于吕梁市离石区王营庄田园综合

体稻渔综合种养示范田的 280 亩水稻开镰

收割，金黄的稻田里来回穿梭的收割机和

挥舞着镰刀的农民构成了一幅美丽的丰收

画卷。王营庄田园综合体稻渔综合种养示

范田项目在稻田种植水稻的同时，加入鱼、

虾、蟹等淡水生物的养殖，通过混合种养的

模式，实现一水多用和一田多产。

记者 刘亮亮 摄图为离石区王营庄田园综合体稻渔综合种养示范田水稻开镰收割现场图为离石区王营庄田园综合体稻渔综合种养示范田水稻开镰收割现场。。

图为农民抱着丰收的稻穗喜笑颜开。

据新华社重庆9月 24
日电 （记者 王全超） 记

者从中国石化涪陵页岩气

田获悉，该气田作为我国

首个投入商业开发的大型

页岩气田，累计产气量日

前已突破 600亿立方米。

涪陵页岩气田分布于

重庆市涪陵、南川、武隆、

忠县、梁平、丰都等区县境

内，于 2012年 12月开始建

设，2014 年 3 月投入商业

开发，是川气东送管道重

要气源之一。截至目前，

气田累计探明储量近 9000
亿立方米，日产页岩气约

2300万立方米。

气田开发建设以来，

形成了页岩气地质综合评

价、开发设计与优化、水平

井组优快钻井、长水平井

高效压裂、采气工艺配套、

绿色开发六大页岩气高效

开发核心技术，同时充分

发挥全产业链优势，自主

研发网电钻机、全电压裂

机组等装备工具，关键设

备全部实现国产化。

涪陵页岩气田在页岩

气勘探开发、技术装备、标

准规范、产学研结合等方

面提供可复制、可推广的

经验，有力支撑我国页岩

气产业高质量发展，为长

江 经 济 带 沿 线 70 多 个 城

市送去绿色清洁能源。

据新华社北京9月 25
日电（记者 樊曦） 记者从

中国铁建股份有限公司获

悉，25日，由中国铁建大桥

局、中国铁建港航局联合体

承建的双屿门特大桥完成

首个主桥索塔承台首次混

凝土浇筑，标志着大桥正式

进入地上主塔承台施工阶

段。双屿门特大桥是宁波

舟山港六横公路大桥二期

控制性工程，也是我国跨度

最大的跨海桥梁。

双屿门特大桥连接六

横岛与佛渡岛两座独立海

岛 ，主 跨 跨 度 达 1768 米 。

据中国铁建大桥局项目工

区负责人沙仁明介绍，千

米级主跨，其基础建设尤

为重要，而承台作为转入

桥梁主塔施工的关键性结

构，更是重中之重。为保

证主塔承台顺利浇筑，项

目团队结合现场实际，持

续优化施工方案，对钢筋

绑扎、模板安装、混凝土配

合比、混凝土浇筑及振捣

过程进行严格工序控制，

确保承台施工质量符合设

计及标准要求。

此外，为满足桥梁结

构耐久性的要求，解决海

洋环境下腐蚀情况严重的

问题，大桥主塔承台及塔

座内钢筋全部采用环氧涂

层钢筋，极大增强了钢筋

的耐腐性和耐候性。

宁波舟山港六横公路

大桥二期工程是连通宁波

和 舟 山 六 横 岛 的 陆 路 通

道，建成后将有力促进国

家海洋经济发展示范区和

国家级新区建设，进一步

改善舟山南翼群岛的对外

交通条件，优化舟山群岛

新区空间布局。

据新华社北京9月 25
日电 （记者 于文静） 我

国科研院所与国际水稻研

究所加强合作，引进水稻

种质资源，推动品种改良，

近 25年来共联合培育推广

面积超过 1000万亩的水稻

品种 49个。

这是记者 25日从中国

农业科学院作物科学研究

所了解到的消息。

据了解，2023 国家自

然科学基金委员会与国际

水稻研究所联合研讨会近

日在江苏省南京市举办。

会议聚焦粮食安全和农业

可持续发展，展示水稻相关

领域研究的最新成果，探讨

创新种质资源和未来科技，

解析农业发展关键问题。

国际水稻研究所中国

办事处主任、中国农科院作

科所研究员郑晓明介绍，中

国与国际水稻研究所合作

历史悠久，从国际水稻研究

所 引 进 水 稻 种 质 资 源 约

3.48 万份。自 1999 年起，

双方共联合培育推广面积

超过 1000万亩的水稻品种

49 个，在南亚和东南亚等

地区广泛种植。在水稻病

虫害防治、水稻种植及生产

方法、人员能力建设等领域

也取得了丰硕成果。

据悉，目前国际水稻

研究所与中国农科院等科

研院所开展合作，在未来水

稻品种研发、培育新型 C4
水稻等世界前沿领域展开

研究。 据《山西经济日报》

我国首个投入商业开发的大型页
岩气田产气量突破600亿立方米

我国最大跨度跨海桥梁进入地上
主塔承台施工阶段

我国科研院所与国际水稻研究所
加强合作推动水稻品种改良

图为张瑞玲为客户答疑解惑图为张瑞玲为客户答疑解惑。。

本报讯（记者 王涛） 9
月 21 日至 22 日，《山西地

域文化通览》组委会副主

任、编委会主编、省政府参

事室（文史馆）主任（馆长）

王安禄率调研组在我市离

石、临县、汾阳等地调研，

并与《通览·吕梁卷》组委

会 、编 委 会 成 员 座 谈 交

流。《通览·吕梁卷》组委会

成员、市政府秘书长王建

强，编委会主编、原吕梁市

政协副主席闫广聪参加有

关活动。

座谈会上，我市汇报

了《通览·吕梁卷》编撰工

作推进情况。自编撰工作

启动以来，我市坚持高站

位谋划、高起点推进、高标

准编撰，全力保障丛书编

撰人员到位、经费到位、工

作到位。目前，《通览·吕

梁卷》已初步完成纲目初

稿，编撰工作正在稳步推

进。

省调研组的专家结合

各自丰富的阅历和文化修

养，从历史的高度、文化的

角度、发展的维度，对我市

的编撰工作提出了具体的

意见建议。王安禄从思想

认 识 、组 织 保 障 、力 量 调

动、资料收集、重点展示、

宣传调动等方面提出了具

体要求。

调研期间，调研组先

后深入离石安国寺，临县

碛口古镇、西湾村、李家山

村，汾阳市文峰塔、太符观

进行了实地调研。

《山西地域文化通览》
组委编委来我市调研


