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抖音带货主播不出镜也能吸引大流量？

能卖得了货吗？还别说，真有这样一家年轻

互联网公司敢这样玩。

记者带着疑惑走进吕梁离石鼎峰科技有

限公司抖音直播间，绚丽的灯光下，桌子上陈

列着各种精美的女性饰品。一部手机，一个

直播间，女主播只需要讲解产品特性就有客

户下单，一天的销售额能达到 1万元。

“如果只是挣钱我完全不需要成立公司，

一部手机就搞定。”近年来，直播电商经济发展

迅猛，作为当下最热的经济赛道之一，直播行

业中蕴藏的广阔市场和无限商机，今年 3月，这

个来自临县的 29岁青年创业者白丽荣意气风

发，从过去传统的电商平台，转战互联网直播

带货，成立吕梁离石鼎峰科技有限公司，组建

一流的专业运营团队，初试水就收到了很好的

成效，成为了备受瞩目的吕梁互联网创业新

秀。

“儒雅、平静、说话慢条斯理”是白丽荣留

给记者最深的印象，而他平静的讲述下蕴藏

着“逐顶互联网，山高我为峰”的商业野心。

“成立公司就是想让更多的大学生、退役军

人、社会有志青年、宝妈等群体学会电商直播

带货，让更多的中小微企业获得电商风口的

红利，带动更多的吕梁上下游产业链，切实把

实体企业与互联网有效衔接起来。”如此的底

气来源于他过去在互联网行业一路披荆斩棘

的沉淀与积累。

白丽荣出生在临县碛口镇下塔上村一个

贫困的家庭，早年曾在太钢做过电工，不满足

于国企工人平稳的生活，他曾独自一人闯荡

上海，住过不足 8 平方米的地下室，睡过地下

桥，啃过白面馒头，也正是那些困难成就了这

位年轻创业者的凤凰涅 。2008 年，白丽荣

成功进入作为全球领先的第三方支付平台

“支付宝”工作，不仅让他收获了人生的第一

桶金，也培养了他超前的互联网思维，而且为

日后走上创业的道路奠定了坚实的基础。

2016 年回家乡创业，他曾先后开店销售

墙纸、墙布、咖啡、红酒、白酒等，捎带做家装

全屋定制。白天线上线下同步销售，线上接

单后自己骑着电动车风雨无阻地送货，同时，

在淘宝、拼多多开设了多个店铺，高峰时当日

单店铺成交可达 4万余元。2019年受新冠肺

炎疫情的影响，传统电商的上下游产业链受

到了严重冲击，而有着传统电商丰富经验的

白丽荣再次预感到巨大商机的到来，于是，在

巩固好原有电商业态基本盘的同时转战于抖

音平台。他曾先后受邀到山东、河南、安徽等

地 为 几 十 家 企 业 做 过 抖 店 运 营 实 战 培 训 。

2021—2022 年期间，凭着在电商行业过人的

阅历与丰富的抖店操盘经验，他成功为江西、

北京的两家国企代运营过美妆、日化等产品

且业绩斐然。

与其给别人打工还不如放手一搏，自己创

业。在商业世界中，时机是企业家的一个重要

武器，善于利用时机是成功的关键。2023年，

面对后疫情时代，国内经济得到迅速复苏，白

丽荣精准识机，将原有的吕梁悠品商贸有限公

司更名为“吕梁鼎峰科技有限公司”，快马加鞭

广纳人才，正式走上了互联网的创业路。

多年来，对于产业趋势的观察和对战略

的复盘思考成就了他的创业之路。“我们吕梁

做直播的企业虽然多，但通过直播手段做成

功的很少。”在白丽荣看来，直播行业不仅仅

是人们认为的打开手机直播这样简单。作为

一家刚刚成立不久的从事直播带货的本土互

联网企业如何布局？白丽荣脑海中已经有了

一张很大的网络。

直播带货最关键的是主播，所以在筹备

环节，白丽荣以适应本土化为核心，他从零开

始一个个招聘，对招聘的年轻人进行培训电

商行业的知识，“我们在招聘的时候存在这样

的问题，很多家长会认为直播就是丢脸的事

情，这也是我们特殊性，还需要慢慢改变人们

的观念，形成行业共识。”在初步搭建起直播

团队的基础上，结合本地情况，他采用了“不

露脸+零粉丝”的直播方式，不仅更省力而且

更高效，加上过去电商积累的人脉资源，专业

直播团队中应该有的招商、运营和投流等等

这些也都完备。

产品是直播的关键，售卖的“品”好不好

直接影响销售额度。考虑到公司还处于初创

期，他直播带货的产品选择了成本低但回报

高的女性饰品作为试水。而目前，公司已经

与吕梁本地的野山坡、阳府井、青塘粽子等十

几个品牌开展合作。

目前有员工 30余人，平均年龄为 24.5岁，

大专以上学历占 80%，这个刚刚成立不久年

轻的公司，在创业创新的号召下，瞄准发展趋

势，紧跟时代步伐，以新思维、新模式、新发

展，积极开展“直播带货、人才孵化、带动就

业、农产品上行”多维度赋能乡村振兴。

“让更多的国人认识到，吕梁不仅是资源

富区，更是互联网创业的新区。”白丽荣说：

“我们想要逐步打造属性适合于互联网各大

平台消费的吕梁网红特产 IP，让吕梁的企业

和吕梁的特产‘借势’走出大山，走向全国。”

创业的道路看似漫长，但起决定作用的

往往就那么几步，从一个国企电工少年到上

海支付宝销售冠军，到今天回乡创业的运筹

帷幄的青年企业家，白丽荣一路走来披荆斩

棘，相信只要心怀家乡，心怀理想，他注定会

在“攀鼎”路上走得更高更远。

““云云””端探险勇攀端探险勇攀““鼎鼎””峰峰
——记吕梁市鼎峰科技集团董事长白丽荣

□ 本报记者 康桂芳

本报讯 （记者 阮兴时） 为进

一步提高人民群众消防安全意识，

推动全社会关心消防、重视消防，

2023年消防宣传月活动开展以来，

孝义市消防救援大队紧紧围绕“预

防为主，生命至上”活动主题，精心

谋划、多措并举、广泛发动，集中组

织开展了声势浩大、形式多样、丰富

多彩的消防宣传教育活动，有力推

进了秋冬火灾防控工作的开展，迅

速掀起了“119”消防宣传月活动的

浓厚氛围。

高位部署重推进。该大队安全

委员会第一时间印发《关于开展孝

义市 2023年“119”消防宣传月活动

的通知》，明确了消防宣传工作的目

标任务和工作要求。 11 月 6 日上

午，孝义市“119”消防宣传月启动仪

式在梧桐消防救援站隆重举行。

高频播放重氛围。10 月底开

始，每晚 8时起，位于孝义市中心城

区的华美新天地、永安市场、时代不

夜城等地标建筑的户外 LED 显示

屏上都会滚动播放以消防为主题的

公益广告，在光影交错之间，将浓浓

的消防元素与现代文化相互碰撞，

通过“声、光、电”三位一体的视觉冲

击，不仅为美丽孝义夜景增添了一

道亮丽的风景线，也引起广大群众

对消防安全的广泛关注。此外，大

队扩展宣传触角，广泛借助辖区楼

宇电视、KTV 和网吧、影院公益广

告、社区宣传栏、电梯广告等新型平

台，滚动播放“皮影话消防”、消防安

全知识、消防安全提示等内容。

高效宣讲重防范。宣传月活动

开展以来，该大队宣传人员依托消

防安全宣传教育“五进”工作，推动

各乡镇、街道办事处召开两委消防

安全培训会、全民消防学习云平台

推进会等，通过农村大喇叭播放消

防公益音频，累计深入企业、农村、

社区、学校、家庭开展消防宣传活动

20 余次，发放宣传资料 6300 余份，

全面普及消防安全，进一步夯实社

会消防安全基础。

高涨志愿重参与。该大队充

分调动宣讲小分队、消防志愿者、

乡镇消防工作所等人员的作用，在

排查隐患的同时引导群众自发查

找身边隐患，通过“隐患随手拍”上

报。针对老、弱、病、残、孤寡等弱

势群体，联合消防志愿者每周深入农村（社区）开展消

防安全“敲门行动”，在送温暖的同时，面对面帮助消除

火灾隐患，手把手传授消防安全知识。

高调宣传重建设。该大队于 11月 12日在孝义市时

代天街广场开展了以消防安全演练、儿童消防职业体验、

消防安全知识问答、消防安全游戏互动为一体的系列活

动。活动现场的小朋友们全程穿消防服参与学习消防员

专业灭火、体验消防出警、转盘回答问题、看图找消防隐

患、消防 DIY—纽扣画、消防 DIY—涂鸦包、消防 DIY—乐

高、消防主题餐厅、消防陈列公仔、3D消防绘本等趣味活

动，引得广大市民驻足观看，大队宣传人员用具体的火灾

事例引导现场群众深刻认识火灾的严重危害性，主动学

习消防、时刻关注消防。
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本报讯 （记者 冯凯治 通讯员 康
东） 近年来，兴县人社局通过落实就业

政策、就业服务、培训帮扶、人才人事帮

扶、社保帮扶等措施，帮助脱贫劳动力提

升就业能力，实现稳定就业，推动脱贫劳

动力就业增收，大力助力乡村振兴。

聚 焦 政 策 落 实 ，提 升 就 业 承 载 能

力。持续将扶贫公益性岗位作为吸纳脱

贫劳动力就地就近就业重要渠道，优先

安置脱贫劳动力中的弱劳力、半劳力和

无法外出、无业可就、有返贫致贫风险的

脱贫人口，开发扶贫公益性岗位 627 个。

截至目前，已发放扶贫公益性岗位补贴

562万元；2023年度外出务工人员稳岗补

贴 7204 人；认定帮扶车间 24 家，吸纳就

业人数 655 人，其中脱贫人口 261 人；安

置光伏公益岗位人员 3825人。

聚 焦 平 台 搭 建 ，提 升 就 业 带 动 能

力。兴县人社局通过搭建各类就业平

台，建设零工市场等举措为待业劳动者

提供了就业机会，进一步稳定脱贫劳动

力收入。今年举办了春风行动暨就业援

助月招聘会、民营企业线上招聘会、百日

千万线上招聘专项行动，同时在 4个易地

搬迁安置点开展乡村振兴招聘会，共提

供 就 业 岗 位 6000 余 个 ，达 成 就 业 意 向

1000余人。在易地搬迁安置点建立就业

服务站 4 个，建立县外就业服务站 3 个，

完成脱贫劳动力转移务工就业 40586人，

鼓励帮扶车间吸纳低收入群体就近就

业，对已认定的就业帮扶车间建立帮扶

车间吸纳脱贫劳动力台账，给予一次性

吸纳补贴，“一对一”帮扶脱贫劳动力。

聚 焦 培 训 赋 能 ，提 升 就 业 竞 争 水

平。兴县人社局以“兴县技工”“晋绥风

味”两大特色品牌培训为引领，开设剪

纸、电子商务、计算机维修、汽车维修、

家政服务、中式烹调、中式面点、电工、

创 业 培 训 等 工 种 ，开 展 职 业 技 能 培 训

2625 人 ，切 实 让 更 多 劳 动 者 实 现 强 技

能、稳增收。

下一步，兴县人社局将持续聚焦重

点产业、各类企业、帮扶车间用人需求，

为就业困难群体、灵活务工人员提供“全

链条”就业服务，加大政策宣传和职业技

能培训力度，为全县巩固拓展脱贫攻坚

成果同乡村振兴有效衔接工作贡献更多

力量。

兴县人社局

精准帮扶促就业 用情服务暖民心

喜看红枣满枝头，林下笑声是枣农。

在黄河岸边的红枣之乡柳林县三交镇，红

灵芝鲜枣种植基地的一百多亩大棚嫁接鲜

枣挂满枝头，一簇簇、一串串红枣在绿叶扶

持下格外显眼，非常诱人，工人们忙着采摘

装箱、打包发货，到处是爽朗的笑声。

依靠黄河水的滋养、黄土高原的土壤、

充足的阳光，加上历史悠久的红枣栽培经

验和红灵芝合作社鲜枣嫁接先进的现代化

技术，实现了天时地利人和的有机结合，让

柳林县三交镇红灵芝鲜枣开发专业合作社

生产的红枣具有较强的市场竞争力。

在红灵芝鲜枣开发专业合作社的鲜枣

种植大棚，矮化密植的嫁接枣树生机勃勃，

圆润饱满的鲜枣挂满枝头，压弯枝条，呈现

出一派丰收景象。枣农们说，只要枣面上

出现一点红，便可以开始采摘，红一批，采

一批，销一批，现在每天采摘的鲜枣都供不

应求。柳林县红灵芝鲜枣开发专业合作社

人员张彦忠高兴地介绍：“现有蜂蜜罐、子

弹头、冷白玉、六月鲜（鲜枣品种）都已经上

市销售，这几天每天平均能发出两千斤左

右，十月份冬枣、晚熟木枣也能摘了，今年鲜枣收成还不错，又

是一个丰收年。”

在红灵芝鲜枣开发专业合作社高标准鲜枣种植的连体大

棚里，到处充满现代化生产的气息。这里没有了传统的撑杆

打枣，枣农们站在地上，就能从只有一人高的嫁接枣树上轻松

采摘红枣。棚里提水蓄水、喷灌滴灌设施齐全，有效控制着温

度湿度，全程为枣树的生长创造舒适环境。这里的枣树几乎

不受旱雨季影响，也不用担心红枣裂果等问题，在品种和生产

技术上抢占先机，赢得了市场优势，引领传统红枣产业走向了

现代化时代。据了解，大棚鲜枣每亩 260株，单株稳产平均 15
公斤，每斤最低 3元，每亩收入超出 20000元，是传统红枣收益

的四十倍以上。

张彦忠说：“红灵芝鲜枣开发专业合作社现有大棚鲜枣一

百余亩，每亩产值能达到 750公斤左右。我们将一直把质量放

在第一位，坚持科学种田，精细化管理，采用最先进的保鲜技

术，不管客户在哪里，都可以吃上我们柳林最新鲜的红枣。”

据了解，柳林县三交镇是远近闻名的红枣之乡，被国家农

业部命名为“中国红枣第一镇”。近年来，三交镇依托专业合

作社，采用新技术、研发新品种，推动红枣产业提质增效。为

破解红枣裂果等问题，红枣由露天种植改为大棚种植，提高红

枣品质，从出售干枣转为出售鲜枣，价格一下子翻了好多倍。

红灵芝鲜枣开发专业合作社开发的红枣有红灵脆冬枣、子弹

头、蜂蜜罐、冷白玉、六月鲜、晚熟木枣等鲜食品种，拥有高标

准连体大棚鲜枣 100 亩，露地鲜枣 400 余亩，冷藏库 300 平方

米。利用矮化密植技术在大棚栽种红枣，推动了红枣产业与

乡村旅游的有机结合，在刚刚过去的国庆节旅游期间，吸引了

众多游客前来采摘体验。游客李宝亮说：“经常在这里摘枣，

这里的枣又水又甜又大，跟朋友、家人一起动手摘枣，很开

心。”

柳林县三交镇采用新技术推动传统产业改造升级，把现

代农业、特色产业和乡村旅游作为乡村振兴的重要推手，实现

农业增效、农民增收，推动乡村振兴稳步前进。
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本报讯 （记者 惠爱宏 通讯员 李
春辉） 近日，在孝义市杜村乡下义棠村，

孝义市峰星达养殖专业合作社的养殖设

备已经安装到位，即将用电调试，受电工

程也已完工，该公司负责人随即拿出手

机，打开“掌上电力”APP，点击提交了受

电工程竣工报验申请。

孝义市供电公司客户服务中心收到

竣工报验申请后，负责西部山区高压报

装的客户经理立即组织相关人员开赴现

场，当天下午就完成了联合验收工作。

该用户申请报装的一台 200 千伏安变压

器，从提交竣工报验到最终送电仅用了 1
天时间，刷新了孝义公司高压送电时长

的最短纪录。

“现在办电就像‘点外卖’，只需动手

点一下，客户经理就到了，真方便！接电

速度也是快到让人意想不到！”送电完成

后，孝义市峰星达养殖专业合作社负责人

李由洲竖起大拇指对客户经理夸赞道。

2023年以来，孝义市供电公司业扩报

装客户经理的工作方式相较以前发生了

很大的改变，在办公室工作的时间大大缩

短，取而代之的是外出和现场办公。客户

经理也说：“现在基本是白天在外面跑，晚

上在办公室准备资料。”

客户经理工作方式的变革，源于孝义

公司“业扩报装客户经理制”服务模式的推

行，通过“一口对外，内转外不转”的服务原

则实现办电提速，提升了客户办电体验。

孝义供电公司

客户经理助力养殖企业快速用电

近年来，随着“山花烂漫”小杂粮企业的发展壮大，为了保证产品品质，带动周边群众共同发展，公司采用“合作社﹢
基地﹢农户”的产业发展模式，推广发展订单种植谷子、豇豆等小杂粮，形成了从小杂粮种植、收购到加工、销售一条龙的

产业发展链。这样的模式推动了兴县西南片两镇三乡小杂粮种植、加工产业的迅速发展，为区域农户脱贫致富打下了坚

实基础。 记者 侯利军 冯凯治 摄


