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郝帅：携“智”归来 为家乡装上“创新引擎”

□ 本报记者 刘少伟

□ 本报记者 阮兴时

吕梁的山，巍峨挺拔；吕梁的水，清澈绵

长。这片土地孕育的孩子，无论走多远，心总

系着根。留美博士郝帅，便是这样一位带着

赤子情怀归来的创业者。

从小在吕梁长大的郝帅，家乡的一草一

木、风土人情都像烙印般刻在心底。后来，他

远赴美国求学攻读计算机博士，在异国他乡

的实验室里，在深夜的书桌前，他专攻 AI 技
术领域，深耕人工智能大模型应用。可每当

夜深人静，郝帅脑海里总会浮现出家乡的山

川美景，想起淳朴的乡亲们，一股强烈的归属

感便会涌上心头。

“接受高等教育，是为了让你更好地回报

家乡。”父亲这句朴实的话，像一盏灯，照亮了

郝帅的归途。他清楚地知道，吕梁有着丰富

的资源和深厚的文化底蕴，但在传统经济发

展中，还面临着不少挑战：文旅产业藏在深闺

人未识，电商行业起步晚、基础薄，就连自己

钻研多年的信息化和人工智能领域，也因起

步滞后而潜力待挖掘。

一个念头在他心中愈发清晰：要用自己

学到的知识和本领，为家乡的乡村振兴注入

动能，为高质量转型发展贡献力量。带着这

份信念，郝帅毅然放弃了海外的发展机会，回

到了魂牵梦萦的吕梁。他成立了山西盛霖集

团，集团各子公司把目光投向了人工智能、新

能源、电商及传媒文旅四大板块，在这里搭建

起属于家乡的“创新舞台”。

扎进乡土 让“文旅+电商”结出致
富果

回到吕梁，郝帅做的第一件事不是急于

搭建框架，而是沉下心来当起了“调研员”。

他带着团队走进吕梁山深处的村庄，与老农

坐在炕头上聊收成，向村干部询问乡村旅游

的困境；走访当地的农产品加工企业，了解产

品销路与品牌困境；对接文旅部门与乡镇政

府，梳理文旅资源分布与发展规划。他的足

迹遍布吕梁 13 个县（市、区）的近百个村落，

笔记本上记满了密密麻麻的调研笔记，也摸

清了家乡发展“文旅+电商”的痛点与潜力。

“文旅的核心是文化和旅游，电商的关键

是平台和运营，吕梁要走特色路，就得‘文旅

先行，电商其后’。”心里有了谱，郝帅开始行

动。他带着团队从零做起，敲代码、做设计、

谈合作，一步步搭建起平台，帮助吕梁农特产

品走出大山、走向全国，还成功入驻了吕梁经

开区电商产业园。

如今，在郝帅所打造的“文旅+电商”的发

展板块中，涵盖了吕梁乃至全省的农产品、水

果、重点乡村等多个领域，更重要的是，平台

架起了与当地文旅集团、农户合作的桥梁，大

家抱团发展，实现了资源共享、互利共赢。

郝帅总说：“电商不能只盯着卖货，得让

乡亲们既富口袋，又能守好家乡的美。”他组

织网络达人走进农村、蹲点农户家，镜头里，

既能看到农户采摘水果的忙碌身影，也能听

见主播推介乡村旅游路线的热情讲解。一场

直播下来，农产品卖出去了，村子的名气也打

响了，“文旅+电商”的有机融合，让不少农户

的腰包鼓了起来，也让更多人知道了吕梁乡

村的好山好水好风光。

播撒“AI火种”激发人才活力

“发展人工智能和大数据，人才是根本。”

这是郝帅常挂在嘴边的话。他知道，吕梁要

在智能时代跟上步伐，必须有自己的人才队

伍。

从去年开始，郝帅主动对接吕梁的学校，

搞起了“人才订单班”。企业出课程、派导师，

学校选学生、建基地，一批批带着专业素养和

实践能力的年轻人成长起来，成了团队的“生

力军”。

有了人才支撑，创新成果接踵而至。团

队研发的盛霖 AI小助手、盛霖数据标注管理

系统，已经在实际应用中发挥作用。郝帅说：

“未来，我们要让‘AI+’走进更多领域。”他们

正围绕数据治理、智能决策，为医疗、教育等

行业量身打造智能化解决方案，让技术真正

变成推动产业升级的“催化剂”。

吕梁的“两白一黑”（白酒、铝业、煤炭）是

当家产业，郝帅又把目光投向了这里。他组

建起庞大的数据标注团队，要培养“吕梁金牌

标注师”，为煤矿、铝矿、白酒产业插上“AI翅
膀”打基础。不仅如此，他还把先进的 AI 技
术引进了新闻传播领域，为吕梁日报打造了

AI数字人要闻播报，让当地新闻从“看字”变

成了“听播”，实现了跨越性转变。

回望来时路，郝帅的创业路并非一帆风

顺，有过技术攻关的瓶颈，有过市场开拓的难

题。但每一次克服困难，都让他对家乡的未

来更有信心。“吕梁的发展，就像这黄土高原

上的山丹丹，只要有人肯扎根、肯实干，就一

定能绽放得更艳。”郝帅说。他相信，越来越

多的青年会回到家乡，用创新和担当让这片

土地焕发新的生机，而他，会一直在这里，为

家乡的高质量发展，装好“创新引擎”，踩足

“奋进油门”。

山西美锦煤化工制氢有限公司位于交城县经济技术开发区，是交城县落实全市“一体两翼、三港四链”氢能产业发展战略的

重点企业，同时也是市级氢能产业链“链主”企业。该公司坚持发展循环经济、推进节能减排、深化综合利用，以焦炉煤气为原

料，通过纯氧非催化转化工艺、碳氢冷箱深冷分离工艺等，建设焦炉煤气制氢项目。项目总投资 7.86亿元，占地 114亩。该公司

抢抓全市氢能产业发展试点县的政策机遇，同步谋划煤制氢、加氢站、氢能重卡、氢能商用车等产业发展，着力打造氢能“制—储

—运—加—用”完整产业链条，推动焦炉煤气清洁高效转化，实现经济效益和环境效益双赢，具有良好的示范带动作用，进一步

推动我市能源化工产业提档升级。

图①为山西美锦煤化工制氢有限公司厂区。

图②为氢能重卡、氢能公交车。 记者 侯利军 摄

本报讯 （记者 高茜） 8月 4
日上午，雨后的大地仍带着湿润

气息，柳林县委主要领导带队直

奔防汛最前沿，实地督导防汛备

汛、地质灾害防治和应急救援等

关键工作，用行动筑牢守护群众

安全的“铜墙铁壁”。

应急力量是防汛救灾的“尖

刀连”。柳林县消防救援大队和

森林消防救援中队里，防汛救援

物资储备情况被仔细核查，冲锋

舟、抽水泵、救生衣等设备的性能

参数与队员操作熟练度被逐一询

问。消防救援队伍需时刻绷紧

“防大灾、抢大险、救大灾”这根

弦，保持临战状态，以精良装备、

过硬技能和迅速反应，为群众生

命财产安全筑起第一道坚实屏

障。这背后，是该县对专业应急

力量建设的持续投入，从物资更

新到技能培训，始终以实战标准

打磨“尖刀”战力。

汛期的地质灾害隐患点，始

终是柳林县安全工作的重点牵

挂。沿着山间雨后的泥泞小路，

对柳林镇党家路底、穆村镇一村

委、薛村镇八盘山村等地的隐患

排查紧锣密鼓推进。大家蹲在山

坡边察看山体裂缝，站在监测点

细化预警措施，与镇村干部现场

研究隐患整治、群众转移方案。

“每一处隐患都不能放过，每一户

群众都要护好。”这是对柳林县地

质灾害防治工作的明确要求。此

外还以“时时放心不下”的责任感

压实责任链条，加密雨情汛情监

测预警频次，推动隐患整治全链

条闭环管理，坚决守住不发生人员伤亡的底线。

如今，柳林县已构建起县、乡、村三级监测网络，每

个隐患点都明确了责任人和转移路线，让预警信

息能第一时间传到群众身边。

河道畅通是汛期安全的“生命线”。薛村镇的

河道岸边，水位变化与行洪情况被细致察看，河道

清淤、堤坝加固等治理成效纳入复盘总结。早前，

该县严格落实河长制，把防线筑在“汛情来临前”，

将日常管护与预警预报相结合，通过定期清淤、堤

坝巡查、生态修复等举措，确保洪水“走得畅、泄得

快”，让每一条河道都成为安全行洪的“绿色通

道”。目前，柳林县主要河道已完成多轮清障疏

浚，沿岸警示标识与防护设施全面更新，为汛期行

洪安全筑牢屏障。

从应急队伍建设到山间隐患排查，从物资储备

优化到河道日常管护，柳林县正以全链条发力的姿

态筑牢防汛安全网，以最实举措、最严责任织密防护

体系，用扎实行动守护好人民群众的“平安堤坝”。
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盛夏的吕梁山，烈日如火，黄土坡被

晒得发烫。临县曲峪镇刘家洼村的“晋

酸 2 号”示范种植基地里，热浪翻滚，空

气中弥漫着干土和青草混合的气味。

几名工人开着三轮车，沿着基地边

缓缓前行，高压喷雾器喷出的药雾在阳

光下形成一道道白色的弧线，均匀地洒

在酸枣树的叶片上。

“对，就这样喷，必须要喷到叶片开

始滴水为止。”示范种植基地负责人刘卫

军扯着嗓子喊道，汗水顺着他的脸颊流

进脖子，浸湿了衣领。

“这段时间是保果的关键时期，隔三

差五就得喷一次，以防干旱造成树体营

养供应不足产生生理性落果。”他怕工人

们不明白其中的重要性，又忍不住补充

了一句。

作为示范种植基地的负责人，“晋酸

2 号”凝聚着刘卫军几年的心血。刘卫

军所在的临县，被誉为“中国红枣之乡”，

全县拥有红枣 82 万亩，年产红枣达到

3.6亿斤。然而，近年来，秋季雨水频繁，

裂果严重，红枣行情一路低迷，果农们种

植的积极性受到严重打击。

“看着漫山遍野的红枣树因为裂果

而绝收，我心里就像被刀割一样。”刘卫

军说。他从小吃着红枣长大，对这片土

地有着深厚的感情。毕业于白文技校红

枣专业的他，决心用自己的专业知识为

家乡的红枣产业做点什么。

穷则思变，愤则谋通，2015年，他带着

几名志同道合的校友，自筹资金成立了

“临县金果园红枣研究所”，聘请省农科院

红枣专家贺润平博士为技术顾问，组建了

一支30余人的专业技术队伍，着力攻克红

枣生产、产中、产后等技术难题。

第二年，他们推出了枣树品种“六月

鲜”，帮助雷家碛乡、三交镇、石白头乡等

多个枣区乡镇避开了秋季雨水的影响，

提高了经济附加值。

之后，刘卫军一鼓作气，联合山西农

业大学果树研究所，组建“酸枣突击队”，

冒着严寒酷暑，翻山越岭，在吕梁山的沟

沟壑壑和荆棘丛中，搜寻着优质野生酸

枣资源。

“四年时间，我们采集了 200余份野

生资源，经过反复杂交选育，终于培育出

了‘晋酸 2号’这一优良酸枣品种。”刘卫

军自豪地说。

“晋酸 2 号”不仅在维生素、黄酮等

营养指标和口感上远超原来的野生品

种，而且可以直接在漫山遍野的枣树上

嫁接，通过刘卫军反复的实践，研究出了

“一枝两芽嫁接法”和“快速催芽技术”，

突破了原嫁接技术树冠成型慢、结果低

的弊端，实现当年嫁接、当年结果，到了

丰产期，亩产值能上万元，一举改变了原

来的枣树的命运。

职业的特殊性，让刘卫军常常要在

烈日下查看果树的生长情况，指导工人

做好果园管护工作。忙碌的时候，他还

会亲自上手清理林间的杂草。但看到自

己苦心研究的成果给家乡的红枣产业带

来了新希望，刘卫军的心中便会涌起满

满的成就感。

“目前，除了临县，我们还辐射带动

了榆次区、原平市、临汾市等地，种植基

地规模达三百多亩。”站在示范种植基地

的高处，刘卫军望着那郁郁葱葱的酸枣

树，眼中满是希望。他信心十足地表示：

“未来五年，我们争取把规模扩展到一万

亩，真正用技术推动传统产业升级，让更

多枣农过上好日子。”

刘卫军：烈日“烤”验中酝酿新希望
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