
冬日里，市区北川河公园里的工作人

员在杨树林中开展林木涂白养护作业，做

好冬季林木防冻、防虫、防护工作。

记者 郭炳中 摄
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乡村行乡村行··看振兴看振兴吕
梁

岚县顺会乡地处典型黄土丘陵沟壑区，过

去村民们多靠养猪、养牛、养羊谋生。可这些

传统养殖产业行情不稳，价格常年忽高忽低，

村民们想多挣点钱格外困难。为帮村民找到

稳定增收的路子，2022 年，顺会乡党委、政府

反复调研后，决定引导村民发展肉兔养殖这一

周期短、见效快的特色产业。三年来，乡里不

仅建成年出栏 9 万只肉兔的农源泰肉兔养殖

场，还带动 6 户村民搞起肉兔散养，让“小肉

兔”真正成了乡亲们的“致富兔”。

应对市场波动：“以量补价”稳收益

12月 6日下午 5点，岚县顺会乡于湾村天

已擦黑，凛冽的寒风刮在脸上生疼。记者刚走

进农源泰肉兔养殖场，就听见院中传来货车引

擎的轰鸣声和工人的吆喝声。踏入院子，一辆

河南牌照的红色高栏车几乎占满了不大的空

间，昏黄的灯光下，五六名工人正来回穿梭：有

人推着装满肉兔的小推车过秤，有人将过秤后

的白兔装进蓝色塑料筐，筐里的兔子毛色洁

白、体型壮实，偶尔蹬腿探头，给忙碌的场景添

了几分生气。

“这批出栏兔有 1000多只，按现在的收购

价算，能收入 2.3万元！”39岁的养殖场负责人

张建生搓着冻得通红的双手，一边跟来自河南

的收购商张宝强核对账本上的数字，一边给工

人递上热水。这是兔场今年第七次出栏，可他

手里的账本却藏着隐忧——当下五元一斤的收

购价，是今年以来的最低纪录。“行情最好的时

候能卖到 12元一斤，今年上半年还维持在每斤

7元到 8元，上个月是每斤 7.5元，这一个月就跌

了 2元。”张宝强一边麻利地用计算器核算总金

额，一边感慨，“现在饲料一吨涨 50元，换别家

早扛不住了，也就建生这儿还能稳稳出货。”

听到这话，张建生笑着指了指身后的兔

舍：“我们养的是伊拉优质种兔，一只母兔一次

最少能产 8 只崽，最多能产 18 只，而且小兔从

出生到出栏只要 70天，比羊、牛出栏快多了。”

他给记者算了笔账：虽然单价降了，但今年至

今已出栏 8万只，比去年同期多了 3万只，“靠

‘多产’补‘低价’，总利润反而没下降多少。”

说话间，他掀开兔舍的保温帘，里面一排

排笼具整齐排列，刚断奶 45 天的小兔挤在栏

里，毛茸茸的一团团，“这些小兔再有 15 天就

能出栏，年前还能赶一波出货。”

筑牢产业根基：科学养殖促共富

张建生的这份稳健，是从“摔跟头”里练出

来的。2022年之前，他还在外地跑大车，那年

春节回家，他就动了回乡创业的心思：“当时觉

得养兔投资不算大，周期又短，适合在家干。”

说干就干，他卖掉跑运输的大货车，凑了

23万元积蓄，在自家院子搭了简易兔笼，买了

300 只种兔试养。可没经验的他犯了“致命

错”——没做防疫。“一天死十几只，最后 1000
多只商品兔全死了，只剩 200只种兔。”张建生

说，“十几万积蓄几乎赔光，当时真想放弃。”

看着儿子消沉，老父亲张柱安放下地里的

活儿，搬来跟他一起帮忙。二次创业，最要紧

的还是资金缺口问题。关键时刻，顺会乡政府

工作人员听说后，主动找上门来：“乡领导给我

鼓励，还帮我申请了 200 多万元特色养殖补

贴，让我重新买种兔、建标准兔舍。”张建生说，

那笔补贴成了他的“救命钱”。

2023年春天，张建生租下村集体土地，建起

占地 3000平方米的标准化兔舍，装上了通风系

统和自动清粪机；他还专程去山东引进优质伊拉

种母兔，到河南挑选纯种伊拉种公兔，把“土方

法”换成了“科学养殖”：每天自学防疫知识，为刚

断奶的小兔打疫苗；为做好兔子呼吸道、肠胃疾

病预防，他特意到山东聊城挑选了营养全面、蛋

白质含量高的饲料——母兔吃了不仅受孕率高，

奶水还足；小兔吃了则生长快、肉质嫩。

三年下来，张建生的养殖场年出栏量从最

初的不足 1 万只涨到 9 万只，年产值达 60 万

元，还带动了周边 6户农家养兔。

“我这 100 只母兔，都是从建生兄弟这儿

买的，他还免费来教防疫。”与于湾村相邻的中

家沟村 43岁村民闫小光，过去也跑大车，今年

听说张建生养肉兔挣了钱，也跟着搞起了肉兔

养殖，光靠养兔就挣了 4万多元。在张建生的

带动下，该村村民梁利军和吕润生今年也开始

建厂搞肉兔养殖，目前两家的厂房已经建成，

1000 多平方米的厂房就等着明年开春后投

产；从厂房图纸设计，到防疫、配种、接产技术

都是张建生全程提供指导。

谋划长远未来：延链升级强产业

晚上 7 点多，收购商的货车终于装满，司

机鸣了声喇叭，缓缓驶出养殖场。张建生和工

人们一起送出院门口，直到货车的灯光消失在

夜色里，才转身往兔舍走。

夜风更冷了，可兔舍里却暖意融融：通风

温控系统嗡嗡运转，温度稳定在 15℃；刚断奶

的小兔在笼里蹦跳，成年种兔悠闲地卧着。“建

生哥，得给兔子喂饲料了吧！”这时，张建生 31
岁的表弟任梁雄推着饲料车走了进来，熟练地

给每笼兔子添料——任梁雄之前一直在外地

打工，干得多是体力活，辛苦一年也攒不下多

少钱。去年听说表哥养兔缺人手，又想着能守

在家门口挣钱，便干脆辞了外地的工作，回来

帮着张建生打理兔舍，喂料、清粪、查防疫，跟

着表哥一点点学起了养兔技术。

“跟着你养了大半年，我也摸透了门道，明

年我也想自己建个兔棚，跟着你一起干！”添完

饲料，任梁雄看着笼里自己一手照料大的兔

子，笑着对张建生说。张建生蹲在兔笼前，轻

轻摸了摸一只白兔的耳朵，转头应道：“好啊！

到时候从选种到防疫，我都给你搭把手。”

新的一年马上就要到了，张建生的心里又

有了新的盘算。

“现在只卖活兔，行情波动大，影响收入，

我想建个兔肉深加工厂房，把兔肉分割处理

后，做成真空包装的卤兔、熏兔，再打通电商销

售渠道。”“我把这想法跟乡里说了，他们特别

支持，还帮我对接‘农产品加工扶持项目’。要

是项目成了，不光兔肉能卖上更好的价，还能

带动村里的妇女来打工，一天能挣 150 元，大

家一起多挣钱。”他告诉记者。

顺会乡党委书记李锐生也对肉兔产业的

未来发展有清晰规划。他表示，下一步乡里计

划以肉兔育种、养殖为核心，积极引进饲料加

工、屠宰和食品加工产业，推动形成“兔养殖—

沼气—种植—饲料”的循环农业模式；同时将

肉兔产业融入全乡产业发展大局，打造“特色

种植—加工转化—生态养殖—有机肥料”融合

发展的农业循环经济链，推动顺会乡畜牧业向

现代化、规模化、产业化、特色化方向发展。

月光下，兔舍的灯光格外明亮。张建生望

着一排排兔笼，眼里满是期待：“这个产业算是选

对了，一年比一年好，明年肯定能比今年更好！”

小肉兔“蹦”出致富路
——岚县顺会乡科学养殖托起富民大产业

□ 本报记者 康桂芳

本报讯 （记者 阮兴时）
路 面 平 整 宽 阔 、庭 院 灯 火 通

明、健身设施齐全、邻里和睦

相处……近日，记者走进孝义

市中阳楼街道新泰园社区惠

丰苑小区，一幅宜居宜业的幸

福家园图景映入眼帘。自小

区党支部成立以来，始终坚持

“以党建为魂、服务为基、共治

为要”理念，构建“党建引领、

物业尽责、居民参与、共建共

享”治理格局，通过靶向发力

解民忧、多方联动促提升，让

居民获得感、幸福感、安全感

持续增强。

党建领航，凝聚治理“红色

力量”。小区党支部将党员先

锋模范作用贯穿治理全过程，

成为凝聚社区力量的核心纽

带 。 在 庆 祝 建 党 104 周 年 之

际，社区党员深入开展“我为群

众办实事”实践活动，主动捐赠

6 把休闲座椅，精准解决居民

休憩需求，让党建温度直达民

心。在小区党支部的带领下，

业委会 7名委员率先捐款 3500
元，3 单元居民自发捐赠 1000
元，爱心暖流汇聚成共建共享

的强大动力，为小区改造升级

注入红色动能。

物业焕新，筑牢服务“民生

基石”。今年 5月，碧桂园生活

服务集团股份有限公司吕梁孝

义分公司正式入驻小区物业。秉持“急业主所急，想业主

所想”的服务宗旨，物业在短短两个月内完成多项民生改

造：规范车辆停放秩序，让通行更顺畅；改造单元门厅地

面与墙体，让入户环境更温馨；更新 6 个单元门与防火

门，筑牢安全屏障；升级庭院照明系统，让夜间出行更安

心；清理绿化带杂草、优化绿化布局，让人居环境更美观，

实现小区“颜值”与实用功能双提升。

多方共建，激活共治“多元动能”。小区党支部牵头

搭建协同治理平台，推动社区、业委会、物业、政企单位与

居民形成治理合力。在各方协同推进下，服务设施持续

优化：新增 15盏庭院灯、50米电动车分流栏，有效改善小

区照明与交通秩序；充分利用楼前闲置空间，安装 12 套

健身器材，打造专属休闲健身区域。在小区党支部的推

动下，便民举措落地生根：聚焦弱势群体需求，在单元门

厅安装扶手；更新升级电动自行车充电桩，解决居民充电

难题；增设 6处垃圾分类投放点，推动绿色生活理念融入

日常。政企协作成效显著：孝义市税务局主动作为，改造

小区北门、修缮东巷路面，并提供党群服务站场所；河南

商丘大众公司经协商于 11 月完成电动自行车停车点改

造，实现人车有序分流，全方位完善小区功能。

如今的惠丰苑小区，道路平整、设施齐全、环境优美、

邻里和谐，成为宜居示范的标杆。小区党支部将继续深

化共建共治共享机制，聚焦居民新需求、新期盼，以更务

实的举措、更有力的行动，持续绘就居民满意的幸福家园

新图景。
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（上接 1版）为产业项目落

地提供坚实的能源、水利

支撑。

全面从严治党是实现

“十五五”发展目标的根本

保证，必须始终坚持和加强

党的全面领导。各级党委

（党组）要强化理论武装，深

学笃行习近平总书记关于

党的建设的重要思想；要压

实管党治党政治责任，以永

远在路上的坚韧和执着推

进全面从严治党向纵深发

展；要树立鲜明选人用人导

向，深化“1+4”工作机制与

干部考评体系，畅通“能者

上、庸者下”的用人渠道，激

发干部队伍内生动力与整

体活力；要坚持党性党风党

纪一体推进，推动正风肃纪

反腐相贯通，从严从实加强

党员干部纪律作风建设，

持续营造风清气正的政治

生 态 。 全 县 上 下 要 在 省

委、市委的坚强领导下，保

持战略定力、坚持久久为

功，以攻坚克难的勇气、乘

势而上的干劲，坚定不移推

动高质量发展，奋发有为深

化全方位转型，奋力谱写新

时期交口“三优两区”建设

新篇章。
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（上接 1版）他几次打电话想尽快把剩下的两

期培训赶紧搞完。”

“张老师的培训接地气，又好懂，还亲自做

示范，农民们都很喜欢。70多岁的老头，身手

敏捷得很，爬到树上做技术指导的时候，那利落

的动作，让年轻人都自愧不如。张老师还会用

时髦的 PPT图文并茂地给大家讲课。连省里的

专家看到这一幕，都佩服不已。”李崇茂说。

贺润平是山西农业大学植物保护学院副研

究员，也是张德志的“学生”。“学农的要接地气”，

他说，这是张老师常说的一句话，张老师不仅教

会了他技术，更教会了自己如何和农民打交道。

其实，张德志播撒的，何止是技术。多年

来，张德志培养了一批批“张德志式”的技术人

才，他培养的万余名“土专家”“田秀才”遍布乡

野，科技兴农的种子在吕梁山遍地开花。山西

省首个红枣院士工作站落户临县、浙大智库基

地相继落户临县，3000多名红枣经纪人走南闯

北，151家加工企业拔地而起……他点燃的星

火，已成燎原之势。

张德志在指导红枣生产的同时，每年为县

林业局培训核桃生产技术 30 余场，培训农民

2000余人次；每年还为市林业局、临县、离石、

石楼等地的新型职业农民培育工程培训 20多

场，培训新型职业农民 2000余人次。同时，受

山西省经济林技术总站推荐，在灵石县、平定

县、汾西县、永和县培训核桃品种改良技术、枣

树防裂、防治枣疯病技术，所到之处，都能受到

各地领导和受训农民的好评。

多年来，张德志在指导生产和进行技术服

务的同时，仍然坚持科学实验，不断地总结经

验，在《果树实用技术与推广》《中国林业科技》

《中国林业》《中国农业科技通讯》《山西果树》

《山西农业》《山西水土保持》等国家级、省级刊

物发表文章 50 余篇。他编写的《临县有机红

枣生产技术手册》《核桃生产知识手册》《枣树

生产技术手册》等知识手册，直到现在仍然是

指导农民规范种植的技术标准。

张德志一生荣誉等身：“省级科技进步奖”“市

级技术承包奖”“先进农技工作者”“农业丰收竞赛

奖”“科技兴农标兵”“最美科技工作者”“为民楷

模”……一个个荣誉称号，是他晚霞中最红的枣。

面对一摞摞的证书奖章，张德志的儿子告

诉记者：“父亲一辈子最看重的，不是奖状与称

号，而是果农脸上收获时的笑容，是果园里挂

满枝头的累累硕果。”

银发无悔守青峦——
一辈子服务枣区的“老农民”

2012年，忙碌的张德志退休了，但他好像

比以前更忙了。

“我退休了，但临县枣农还需要我。”面对

多家企业的高薪聘请，他婉言谢绝，转身受聘

为临县红枣产业局技术顾问。

今年 1月 31日，75岁的张德志注册了自己

的微信公众号，起名“枣区老农”，签名页上写

着“一辈子服务枣区的老农民”。

“枣区老农”公众号一出现，立即成为众多枣

农、农技员、林木专家追捧的“百科全书”，“只要

与枣树有关的问题，基本上都能在这里找到答

案。”从公众号注册之日到张德志去世，十个多月

的时间，“枣区老农”公众号共发原创内容 260
篇，其中，《晋临红一号母枣的抗裂性》一文阅读

量过万。就在张德志离开人世那天的早上 6点

05分，张德志还在“枣区老农”公众号上发布了他

编辑的最后一篇技术文章《柽柳的来历》，技术要

点清晰详实，仿佛只是一次寻常的指导。

“自从有了这个公众号，父亲更忙了，以前

晚上回来还能歇一歇，现在累上一天回来还要

更新公众号内容。家里人都劝他别干了，但根

本没用，反而有时候还让家里人帮忙。”张德志

的女儿提及已经永远停止更新的“枣区老农”，

既难过又自豪。

为了解决临县普通红枣附加值低、价格波

动大、难以持续发展的困境，张德志把目光盯

在了“有机红枣”上，他要通过标准化生产提升

红枣品质，解决“丰产不丰收”的难题。他提出

“不再使用化肥，尤其是纯氮肥，而使用有机

肥、生物有机肥，就可以大大地减轻红枣雨裂

浆烂；走合作生产之路，实施有机生产，是红枣

提质增效、实现可持续发展的必由之路”，为吕

梁红枣振兴指出了方向。在张德志的努力下，

2015年临县有机红枣顺利通过国家认证，整个

临县红枣产业迎来了绿色发展的新里程。

曾做煤炭生意的问秀勤，返乡后在张德志

的建议与鼓励下，流转了 1000亩枣树发展有机

红枣。那段时间，张德志每天往返 60公里跑问

秀勤的枣林，手把手教工人修剪、施肥、病虫害防

治，所有技术服务分文不取。“想给他点报酬，但

他坚决不要；送他一盒烟，他只抽一根，多了坚决

不收，说‘我是来帮大家的，不是来赚钱的’。”如

今的问秀勤已是临县最大的有机红枣商。他的

有机红枣一斤可以卖到 16元，加工成枣片后更

是卖到每斤35元，年纯收入达130多万元。

2018年，张德志为三交镇罗家山村红枣生

产合作社提供有机富硒红枣生产技术，指导合作

社统一组织、集中培训、统一调运肥料、农药，实

施有机生产，取得了非常显著的效果。与此同

时，支持临县克虎红枣业有限公司（碛口红）在林

家坪镇薛家圪台实施“企业+合作社+农户”的生

产模式，并为临县吕梁阳府井电商园区在雷家碛

乡 15800亩红枣生产基地提供技术支撑，提议这

些企业及合作社在枣树发芽至枝叶生长期采摘

枣芽加工枣芽茶，不仅增加了枣农收入，也为临

县红枣产业开发了又一新产品，更使吕梁红枣面

临的困局走出了三条全新之路提供了技术支撑。

枣魂永驻吕梁山——
“人走了，精神还在”

临县红枣产业服务中心主任李建军的手

机里，至今仍珍藏着张德志发给他的一则微信

聊天内容：“公共品牌定为‘临县黄河母枣’更

为妥当，……我们作为红枣人，更是临县人，死

后还要给临县埋，要为历史负责，为（红枣）产

业负责……”

张德志的一生，始终为“黄河母枣”公共品牌

的培育与推广奔走呼号。李孟谐与他因枣结缘，

成就了一段忘年佳话。在南京工作的李孟谐偶

然听闻张德志的事迹，辗转加上微信，一段因枣

而起的缘分就此埋下。2021年，李孟谐回到临

县，一老一少因对红枣文化的赤诚热爱一见如

故，成为形影不离的搭档。在那场为“黄河母枣”

正名的奔波中，张德志埋首古籍、遍访老农、稽考

方志，李孟谐则随行左右、协力奔走。终于，“临

县黄河母枣”作为一个公共品牌被确立下来，名

声日渐响亮。而这品牌背后，正蕴藏着张德志老

人为故乡风物正名的那份执着与深情。

这份深情，不只给了枣林，也深藏于对家

人的愧疚里。在家的时候，张德志总是抢着做

家务，想多弥补一点对妻子和儿女的亏欠。妻

子重病住院那段时间，他白天往医院跑，夜里

守着病历和技术资料一起熬。可县里一个紧

急电话打来，不得不将照料之责托付亲人，转

身奔赴枣林。走出医院时，他不敢回头——他

知道妻子理解他，可他这辈子，都没能好好陪

她过几个完整的日子。

如今，张德志老人走了，怀着对家人的不

舍，怀着对这片土地的不舍，怀着对服务了一

辈子的枣农、枣林和枣产业的不舍……张德志

老人永远地走了。

“张老师走了，可他留下的枣林还在，技术

还在，精神还在。”郭燕燕抚摸着粗壮的“临黄

一号”树干，声音哽咽，“这是张老师给咱栽的

摇钱树啊。”

是的，他培育的优良品种依然枝繁叶茂，

他传授的技术依然滋养着万亩枣林，他的精神

已如那不朽的枣魂，化作永不熄灭的枣林灯

火，照亮着乡村振兴路上每一个前行的身影。

枣香飘处，魂归吕梁。

青山巍巍，赤子长存。


