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春节期间，记者走进岚县新建路乡村 e镇

公共服务中心，一楼的农特产品超市内，货架

整齐有序，土豆麻花、沙棘原浆、河口胡麻油

等各色精美礼盒错落摆放，几位工作人员正

忙着整理货物、接待前来选购的市民，一派热

闹烟火气。

沿着楼梯上到三楼，直播间的门虚掩着，

没有直播时的热闹声响。推门进去，主播兰

雪茹正整理着桌上的产品样品，手里还攥着

一个小本子，时不时低头记上几笔，神情认

真。“我们每天晚上七点开始直播，上午主要

是选品、核对订单，再准备晚上直播的脚本，

回复线上顾客的咨询，一点也不闲着。”见到

记者，兰雪茹笑着停下手里的活，打开了话匣

子。

兰雪茹口中的平台，就是岚县打造的官

方农文旅集采电商平台——“壹品岚州”，于

2025 年 2 月 15 日正式上线，采用“政府主导、

国企运营”的模式。“说到底，平台就是为了帮

岚县的好东西找销路，也让乡亲们能更方便

地买到外面的优质产品。”平台负责人、岚县

现代农业发展投资有限公司董事长杜云祥介

绍。

“以前咱们岚县的农户种点杂粮、做点特

色产品，大多只能拉到集市上卖，费时费力还

卖不上价；城里人选点地道农产品，也找不到

放心渠道。”兰雪茹说，这个平台最特别的地

方，就是线上线下连在一起，形成了一个完整

的销售圈。线上有“云上集市”，不管是农户、

合作社还是本地企业，都能免费入驻，不用花

一分钱就能拥有自己的展销窗口，展示、交

易、咨询一站式搞定。

为了让更多人知道岚县的好物，平台还

在抖音、快手、微信视频号等平台拍短视频、

做推广，截至 2025年 11月 1日，全网播放量已

经达到 1784万，点赞量也有 1.6万，慢慢积累

了人气。除此之外，平台还在京东、拼多多等

主流电商平台开设店铺，虽然去年 10月才陆

续上架产品，但截至去年 11月初，四家平台已

累计成交 429笔订单。

线下的农特产品超市，不仅能让市民现

场挑选、实地感受，线上下单的顾客，也能来

线下自提，省去了物流等待的时间。有时，超

市还会搞促销活动，比如 2025 年的“6·18 莜

面狂欢节”，线上线下一个价、同享优惠，不少

乡亲们都会来凑热闹、买实惠。

记者在超市里看到，这里涵盖了 70种本

地农特产品。截至 2025 年 11 月初，整个平

台已经有 452 种产品，注册用户 1130 人，累

计订单量 1813 单，成功交易 1305 单，交易额

40 余万。“别看现在订单不算多，但每天都有

新增，慢慢做，总会好起来的。”超市工作人

员一边整理货架一边说，“有位种杂粮的农

户，以前愁着销路，入驻平台后，不用再跑集

市，线上就能接到订单，收入也比以前稳了

不少。”

对当地企业来说，“壹品岚州”更是难得

的发展机遇。免费入驻的政策，让更多小作

坊、小企业有了走向大市场的机会。而对老

百姓来说，不仅能把自家种的、做的好东西卖

出去，还能通过平台买到优质产品，真正实现

了双向便利。

临近中午，兰雪茹整理完样品，又开始核

对晚上直播的清单。“晚上直播，就想多介绍

介绍咱们岚县的好东西，哪怕多卖出一单，也

是为乡亲们出一份力。”这个扎根岚县的电商

平台，正用点点滴滴的努力，连接起城市与乡

村，让乡村好物走得更远，让乡亲们的日子过

得更有奔头。

春节期间的吕梁，市集喧腾。在离石城

区的街巷间，两家天洪压花肉店铺前客流不

绝，刚出锅的压花肉色泽红亮、香气扑鼻，打

包礼盒的顾客络绎不绝。这家承载着三十年

匠心的本土熟食品牌，正以纯粹工艺与实在

品质，在春节消费旺季中书写着老字号的新

故事，成为吕梁城乡物阜民丰消费图景的生

动注脚。

“每天凌晨五点开工，光压花肉就能卖出

一百多斤，忙到半夜是常态。”店主白小龙一

边给顾客打包压花肉，一边向记者介绍。这

位来自临县丛罗峪镇天洪村的创业者，此前

从事装修行业，如今与妻子分头打理两家店

铺，一店已扎根离石 12 年，二店于 2024 年全

新开业，凭借地道风味收获了稳定客源。

天洪压花肉的成名，始于白小龙的父亲

——村里有名的压肉能手丑丑。六十多岁的

丑丑老人在天洪村经营饭店时，潜心琢磨出独

特的压花肉制作工艺，仅凭猪肘肉和猪蹄两种

核心原料，不掺任何廉价肉类，经清水浸泡、慢

火炖煮、撇沫调味、切块重压等多道工序，成就

了口感紧实、香气醇厚的特色风味。三十年坚

守初心，老人的手艺不仅让附近村民慕名而

来，更吸引着外地食客专程驱车前往选购。

“原料只选双汇冷鲜肉，这是我一直坚持

的原则。”白小龙告诉记者，为保证品质如一，

店铺始终坚持精选食材，每斤 45元的定价虽

高于普通压肉，但凭着真材实料不掺假的口

碑，日销量稳定在 30 多斤。进入腊月后，春

节消费需求集中释放，销量飙升至日常三倍

多，每天店里营业额可达四五千元。除单独

售卖外，搭配烧肉、丸子、带鱼、油豆腐的礼盒

装备受青睐，成为市民走亲访友的热门选择。

红火的生意背后，是亲朋好友的热心帮

助。“忙不过来的时候，朋友们都主动来搭手，

中午常常顾不上正经吃饭，随便对付一口就

接着干。”白小龙说。而在临县的天洪村，丑

丑老人的家里依旧热闹，老主顾们循着熟悉

的味道而来，新旧客源交织，让这份乡村风味

在城乡之间传递。

从村里的小饭店到城区的两家门店，从

天洪村的口碑美食到吕梁的年货名片，天洪

压花肉的发展轨迹，正是吕梁本土特色食品

产业化的缩影。年轻顾客通过微信下单，将

这份传统年味寄往外地；老年食客则偏爱现

场选购，细细端详肉质纹理，感受过年味道。

线上线下联动、单卖礼盒并行的销售模式，让

老字号在坚守传统中焕发新生。

临 近 除 夕 ，白 小 龙 的 店 铺 依 旧 灯 火 通

明。他和妻子忙着备货、打包、接待顾客，脸

上洋溢着忙碌的喜悦。三十年匠心传承，两

代人接力守味，天洪压花肉不仅守住了老吕

梁的舌尖记忆，更以红火的经营态势，印证着

春节消费市场的旺盛活力，为吕梁新春增添

了浓浓的烟火气与幸福感。在这片充满生机

的土地上，更多像天洪压花肉这样的本土美

食，正以匠心守初心，在时代浪潮中书写着属

于吕梁的味道传奇。

压花肉“嗞嗞啦”出的年味儿
□ 本报记者 刘华
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电商搭桥 好物出山

岚州珍品“云”上赶集

春节期间，吕梁市区的消费氛围全面升温，各大商超、农贸市场早

早开启了“年货模式”。琳琅满目的商品、摩肩接踵的人流、此起彼伏

的吆喝，掀起一波多元而火热的消费新热潮。“年货经济”在节前的忙

碌中蓬勃涌动，既承载着人们对团圆节庆的期盼，也折射出春节消费

市场的旺盛活力。

步入市区某大型商场，浓郁的节日气息与人潮热浪扑面而来。服

饰区内，顾客穿梭挑选，试衣间外排起小队。童装五折起、一件八折、

三件七折等优惠活动层出不穷，吸引众多家庭一站式购置全家新衣。

市民王春燕说：“趁着活动划算，一家人的新衣服一次买齐，穿新衣过

新年，图个喜庆。”手机数码区更是人头攒动，热闹不减。店员李秀平

忙得脚不沾地，笑着招呼客人：“现在以旧换新、国家补贴一起享，优惠

力度特别大，最近来买的人比平时多了三成。”刚换完新手机的薛先生

喜滋滋地展示：“旧手机抵了三百，再加上各项补贴，一下子省了一千

多元，真是太划算了！”商场里，实实在在的优惠撞上大家高涨的购物

热情，处处都是充满活力的消费新气象。

如果说商场是时尚潮流的引力场，那么超市便是踏实温暖的年货

大本营。还未跨进离石永宁生鲜超市的大门，“2026健康加冕 温暖过

年”的红色横幅已映入眼帘。店内满目皆是层次分明的“中国红”，礼

盒区占据“C位”，售货员梁凤林正踮脚补货，将印有奔马图案、“马上有

福”字样的坚果礼盒放上货架顶端。她笑着指向一旁的货架：“木糖醇

手撕面包和山菌礼盒最受老年人欢迎，价格在 30到 80元之间，实惠又

健康。”梁凤林热情地报起价格，“香橙礼盒 33.9 元，粑粑柑礼盒 49.9
元，满 58元还送春联福字，好多人都特意凑单带一份呢。”没有花哨的

装饰，却以丰富、健康、实惠的商品，承载着千家万户踏实温暖的年味

需求。

几步开外的兴南农贸市场，更是人声鼎沸、热闹非凡，红灯笼挂满

市场，春联福字点缀摊位，浓浓的年味扑面而来。在蔬菜区，翠绿的生

菜、饱满的土豆整齐码放，刚到货的大葱带着泥土气息。在果品区内，

红富士苹果色泽鲜亮，29.9元箱的柑橘引得市民驻足挑选。在肉食水

产区更是人气爆棚，“腊月初十以后，人就没断过，我们早早就备足了

货，价格也没有变动，销量比平时翻了好几番。”牛肉摊主杨平一边麻

利地切肉、装袋，一边笑着招呼客人。正在精心挑牛肉的马飞雪说：

“我年年都在这儿买，过年最少得拎四五斤回去，肉新鲜、价实在，吃着

放心。”春联福字摊前更是围满了人，普通红纸对联 5到 8元，经济实惠

最走量；植绒烫金款 12到 20元，精致大气更有面子。卖春联的王大姐

热情介绍：“今年是马年，印有‘马到成功’‘龙马精神’的对联卖得最

火，大家买春联，就图个吉利、图个红火！”

年味新图景，消费新活力。从时尚商圈的消费升级，到生鲜超市

的健康便捷，再到传统市场的实惠烟火，多元化的消费场景，蕴含着大

家追求个性化、品质化、体验化的消费新趋势，也为全年的消费增长奠

定了“开门红”的良好基础。
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白小龙正在展示压花肉。

刘华 摄

□ 本报记者 罗丽 刘转转

□ 本报记者 韩笑

市民在超市置办年货。罗丽 摄

兰雪茹和助手在“壹品岚州”直播间推介岚县农特产品。韩笑 摄


